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PRODUTOS E ,
MERCADOS | MAQUINAS

aisutilizadasna soja, mas, de modo geral, o Bfade de compear umanova co-
troca de produtos agricultor tem usado a produ- I=i=des= “Obancondo tinha
agricolasporinsu-  ¢&o para abater 10% do valor Cr=do p=x= 1007, conta. Filho
mos, como fertili- do bem, com alguns negdcios £ D=0 de prodisores, estd des-
zantes e sementes, as operacdes  variando de 20% a 40%. Nes- G 1957 = Srenve dos negOcios em
de barter (confira abaixo como ses casos, o restante é finan- = S=rends de 2 200 hectares,
funciona) vém ganhando forca ciado pelos bancos. E possivel onde prodz. em sua maior parte,
naindustria de maquinas agrico-  também adquirir implementos Soi= m=s t=mbem milho, sorgo e
las. Asincertezasna politicaeco- e tecnologia de agricultura de =550 Com 2 oleaginosa, custeou
nomica, arestricio do créditoea  precisdo. Para operaciesdeaie  oeguwalenteaquase 40% do va-
alta da taxa de juros, que derru- USS 250 mil, as garantiass3o = ¥or &= magena gue custou pou-
baramas vendasnomercadoin-  Cédula de Produto Rural (CPR)e oo msis 3= RS 200 mil. O restan-
terno (25,1% a menos sé no pri- um aval. Acima disso, € neces- =51 Smanci=do pelo Moderfro-
meiro semestre deste ano em sario também uma hipoteca. = == nes condicoes da safra
relacdo ao mesmo periodo em "Comosjuros subindo,nfopre- 2004/2085 Be comprometeu 5%
2014), sdo os principais motivos cisa de desembolso inicial En- = prodncso da safra 2015/2016,
para a adocdo de alternativas de trega o grdono futuroerecebeo  =omrecod=RS 4730asaca, com
comercializacdo de tratoreseco-  equipamento ja”, diz ele. Snireg= == 30 de abril do ano que
lheitadeiras. As empresas pesam O sojicultor s6 pode empe- w=m A core= para definir o vo-
ouso do barter diante da possibi- nhara producdo corresponden-  k=me considera também o risco
lidade de vender ainda menos. te a até metade da area A via- &= gusix= Da para cumprir', ex-
Entre as que comecarama bilidade é calculadapelaCargll  plica el que colhe, em média, 50
operar nesse modelo denegdcios  trading parceira da New Hollang  sac=s por hectare “Tendo neces-
nesteano estdaNew Holland,do O fabricante pretendenesteann  sidade =iz denovo.”
Grupo CNH. "A gente vislumbrou  negociar RS 20 milhdes em so= O gerente demarketing da
uma dificuldade de crédito e foi que, em media, dariam supor— New Holland explica que o con-
atras dessa solucéo”, diz Jeffer- teapelomenosRS100milhdes  tr=io permite comprometer
son Kohler, gerente de marke- em maquinas. 2penas uma safra futura de so-
ting da companbhia. Produtor rural em Bonfino- 12 Trabalhar no prazo mais cur-
Segundo ele, é possivel tro- polis de Minas (MG), Edson Lz 0. nesie caso, € uma questdo de
car até 100% da maquina por Marques viunobarterapossiti-  sesuranca, ja que alavoura po-

Como funciona a operacédo

Barter € um modelo de negociacdo baseado em permuta, usado geralmente na troca por insumos
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1 A trading e o produtor Na compra da maquina, 8 EA;'g vende o
assinam um contrato 0 produtor emite uma produto erepassa
de comprada CPR, que é repassada ©0S Frecursos ao
producao agricola ao revendedor revendedor
A CPR (Cédula de Produto Rural) é a 4[ As principais maquinas E] o res sao vinculades
base da operagao e pode cobrir até ovo negociadas sdo tratores, coes dos contratos
100% do valor e paga em mais de um colheitadeiras e equipamentos negociados nas
ano, dependendo da empresa para agricultura de precisao de commodities




de ter uma area maior ou menor
acada safra.

E diferente no café. Como a
lavoura tem vida longa, traders
e montadoras contratam mais
de um ciclo futuro.Na LS Trac-
tor, pode chegar a quatro. O dire-
tor comercial André Rorato afir-
ma ter negocios com entrega até
2018. A expectativa da empresa
éde que, até o fim do ano, o bar-
ter represente 35% dos negécios
na cafeicultura.

E possivel trocar até 100% do
valor com café ou dar parte em
dinheiro. Entre as garantias, es-
tdo a CPRfisicaregistradaea
alienacio do equipamento. "E
vantajoso porque ndo compro-
mete o limite de crédito do pro-
dutor”, diz Rorato. A maior de-
manda esta em Minas Gerais,
mas ha negdcios na Bahia.

Um dos clientes e Gustavo
Grossi, de Monte Carmelo (MG).
Ele administra como paie osir-
mé&os uma propriedade de 1.228
hectares de cafe, hortalicas e
graos. O cafezal, com mais de 30
anos, esta sendo renovado. Hoje,
esta em 180 hectares, mas ame-
ta é ter. em trés anos, 500 hecta-

res irrigados, para elevar a pro-
dutividade das atuais 40 a 42
sacas para 50 sacas por hectare,

Grossi conta que, em 2014, fez
um barter na compra de cinco
tratores. Deu10% do valor a vista
e travou trés colheitas futuras de
café aRS 350 por saca. Segundo
ele, 0 inico “arrependimento” foi
NA&0 esperar um pouco mais, ja
que, algum tempo depois, a saca
chegou aRS 480. “Deveria me-
nos sacas. Mas a gente ndo tem
bola de cristal.” Mesmo assim,
diz estar tranquilo, pois com-

Recomendacdes para o produtor rural
Fernando Pimentel, socio-diretor da Agrosecurity

0 produtor deve avaliar se ha anecessidade de comprar a maquina.
“Muitas vezes, ele antecipa a demanda.” A partir disso, ele deve ava-
liar 2s alternativas para financiar a aquisicao do equipamento.

Credito em doélar: depende da commodity produzida, se ela é “dolari-
zadz" e se fica atrelada a taxa de cambio.

Credito em reais: 0 produtor deve observar, especialmente, as taxas,
porgue o financiamento de longo prazo pode ser oneroso. “Pode en-
carecer amaquina la na frente e ele pode ficar com o risco.”

Troca: e preciso avaliar, principalmente, qual o limite dessa parcela

(em produto). Deve dar seguranca ao agricultor para honrar a divida
com 2 producdo comprometida. ““Vamos supor que o contrato sejaa
fixar (preco em aberto) e, caso a cotacdo caia fortemente em reais,
ele vai ter maior volume da producdo comprometida.”

prometeu menos de 10% da pro-
ducéo. “E cémodo. Independen-
temente do que acontecer, devo
sacas de café." A primeira parce-
laja foi paga, a segunda sera este
més e a terceira em 2016.
Trading parceira daLS, a Mer-
con Coffee repassa 0s precos, re-
gistra operacoes e classifica o
café, explica o trader Alessandro
Pontes. Na outra ponta, geren-
cia orisco de prego nas bolsas de
Nova York e Londres. Na liquida-
¢do, se a cotacdo estiver abaixo
do contrato, o produtor entrega o
volume acordado. Mudanca sé se
néo estiver conforme a especifi-
cacao do contrato. Se o preco de
mercado estiver maior que o tra-
vado, "a LS repassa a diferenca
em crédito ou servicos", diz ele.
A Mercon movimenta por
ano 5 milhdes de sacas de ca-
fé (1 milhao é originado no Bra-
sil). O barter de maquinario re-
presenta 25% das operacoes
de troca e deve chegar a meta-
de em dois anos. "Estamos ten-
tando cobrir todas as demandas
do café", explica Pontes, men-
cionando que a trading negocia
com fabricas de implementos e
sistemas de irrigacéo. =

Edson Luiz, de
Bonfindpolis
de Minas (MG),
usou soja para
pagar 40% da
colheitadeira



